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                                    Our efforts, your benefits!

进出口操作技巧及国际运输、结算风险解析与应对策略
主办单位:上海普瑞思管理咨询有限公司  上海创卓商务咨询有限公司
时间地点：2015年01月23-24日 北京
价格：￥3200/人(包括授课费、资料费、会务费、午餐等)
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【课程目标】

通过2天的严谨而轻松的案例教学以及紧密联系当前政治经济形势，受众学员将会从课程的学习中得到以下提升：

受众学员的国际贸易风险意识大大增强，在以后的工作中能够防患于未然。

本课程紧密联系当前政治经济热点问题，受众学员的全局观和看问题的高度将会获得提升。

受众学员将会获得知识背后的知识，大大增强处理问题的精准度和主动、提前纠错能力，避免问题发生。

受众学员的短板部分将会获得提升，拓宽职业生涯发展空间。大部分的公款培训初衷是好的，可是有一部分学员认为这是公司让我学，是为了公司好，与我何干？此课程把学员技能提升和公司目标相结合，从“要我学”，变成了“我要学”，主动积极性大大增加。

增加各个部门的协同意识。不再仅仅专注于自己的工作范围，不给下一个环节造成麻烦也成为日常关注的问题。促进整个供应链效率和效益的双提升。

【课程安排】

一、重点讲解贸易术语与风险应对

目标：通过大约10几个案例的讲解，对贸易术语有一个全面的灵活的真正的掌握！比方CIF对于卖方是负责到岸的风险吗，还是离岸之前的风险，有些术语真的是以船舷为界吗？不出错不证明做得对！——引用一位老外贸人员的多年心得。通过本章学习，将会增强参会人员的风险意识、处理问题能力，充实谈判场合的商务技术能力！

1、2010年国际贸易术语解释通则-的运用与风险防范

2、Incoterms2010的主要变化?

3、企业常用贸易术语分析？

4、十三种国际贸易术语使用及常见问题。

5、贸易术语的变型运用。

6、贸易术语在贸易各环节的应用。

案例分享：案例结合形式讲授

二、重点讲解国际运输及不可抗力、仲裁

目标：通过本章的学习不但能够学习到国际运输中的流程、法律风险，更能了解到南海之争及美国的中东战略：扶持以色列，在阿拉伯国家中心开花、挑唆阿拉伯国家的相互残杀等等跟经济贸易密切相关的热点问题。

一、海洋运输方式及 海运提单法律含义？出现运费、运输延迟等等争议如何处理？                

二、航空运输方式，运费如何辨别真假虚实？信用证下的运单跟提单有什么不同？

三、如何选择与承运人或国际货运代理？

四、国际运费与国际航线；

五、单、证、船、货的管理

六、国际运输风险防范技巧；  

二、仲裁

目标：出现合同争议如何处理提供了从始至终的解决方案！

1、★出现争议选择仲裁还是诉讼，孰优孰劣？

★中国或者世界有哪些仲裁机构？

★仲裁的条款如何做到天衣无缝？

★仲裁结果对方国家是否能执行还是属于打白条？

★仲裁的结果对方不服，提出上诉怎么办？

通过本章的学习，将会对争议的解决有一个全面的掌握！

三、重点讲解国际运输保险中的常见问题及应对技巧 及海关事务管理及应对

目标：公开课及内训最受欢迎的课程，案例分析增加国际贸易人员的风险意识、解决问题的思路！

一、★保险绝不仅仅是卖方或买方投保即高枕无忧！

★别家的货物遭受损失，为何让我们承担损失？

★出险后，是否可以直接找承运人索赔？

★没有及时付保费，出险后，保险公司是否赔付？

★一系列风险如何规避？案例讲解，茅塞顿开！

（1） 平安险是否平平安安？

（2） 水渍险是否是海水浸泡的危险？

（3） 一切险是否负责一切外来风险？

（二）为什么越来越多的外商选择《伦敦保险协会货物保险新条款》？

（三）陆、空、邮运货物保险

（四）货物运输保险实务操作

二、海关事务管理

目标：通关对本课的学习了解海关争议的背后原因及应对方法？如：归类争议，估价争议。

1、海关归类、税费计算、海关估价、减免税、

2、争议与处理 、贸易管制措施；  

3、进出口报关流程海运出口流程及海关内部运作。

案例分享：《远华赖昌星走私案》

四、重点讲解国际结算及信用证使用

目标：通关对国际结算各种方式的分享，使学员不但对各种结算了如指掌，灵活运用，而且增强风险意识，知道对方提出要求的背后原因，还不会让自己公司损失利益，能够达到双赢的谈判目的。

一、结算方式：

1、T/T是否是一种风险最大的结算方式?

   T/T双方如何把风险控制到最小、都满意？

2、 付款交单卖方如何风险控制到最小？

远期付款交单与承兑交单有何区别？

托收和信用证中间都有银行充当中间角色，有什么根本不同？

3、信用证是买方还是卖方申请开立？

4、远期与假远期信用证卖方如何实现融资？

5、信用证作用、特质、内容、种类、

6、延期信用证为何不让开汇票？有哪些危害？

7、可转让信用证如何操作？有哪些好处？

8、背对背信用证如何操作？有哪些好处？

9、循环信用证如何操作，有哪些好处？

10、银行保函与备用信用证如何使用？

案例分享：《中国首富——牟其中信用证大案》与《衡水“93.41”百亿美元大案》不得不说的故事！

二、1、最新（UCP600）的主要修改之处？

2、信用证软条款如何应对？

★课程最后：国际货物买卖合同签约风险及控制串讲总结，从而帮助每个人达成完整的国际贸易知识体系讲师介绍：刘希洪老师

国际著名企业实战派外贸专家教授、杰出外贸企业家、进出口贸易、国际运输、海关事务及物流方面的资深专家，Ocean-star Logistics总经理，香港理工大学国际航运及物流管理理学硕士，天津大学管理学院客座讲师，注册管理咨询师，英国国际专业管理公会(IPMA)授证资深培训师，联合国贸发组织、ITC、国际采购及供应链管理资格认证特聘讲师。曾任职中外运、机械进出口总公司、天津港、天狮等多家中外企业高管，几十年来从事外贸、报关、物流的工作，使刘老师业务精通、经验丰富。擅长国际贸易、谈判、海关事务、国际运输、物流实务。目前担任商务部培训中心、劳动部培训中心、中国交通运输协会高级培训师。长期的培训与咨询工作，为刘老师积累了各种行业的进出口实务操作经验。

专长领域：

国际贸易实务运作、物流及供应链管理、国际结算风险控制、如何应对海关风险、国际运输中的风险及成本控制、外贸单证常见问题处理等相关系列课程。

培训形式：

培训主要以学员参与和工作经验分享的方式进行，为了确保学习的有效性，将采用讲解、小组讨论、案例分析、角色扮演和相关游戏活动等综合教学方法，满足不同风格学员的学习要求。
报名说明：
1. 报名方法：请填好报名表，传真或E-mail至我司，我司于培训前一周发《报到通知书》，通知您关于报到的相关事宜。 

2. 付款方式：请于培训一周前把款项汇入我司帐号，把汇款底单传至我司；培训发票统一在报到时交付。现金现场支付。
进出口操作技巧及国际运输、结算风险解析与应对策略报名回执表
	公司全称（发票抬头）                         地址                  产品                      
联系人姓名            电话         职务            E-mail           手机               
参加学员信息

姓名            电话           职务          E-mail             手机                
姓名            电话           职务          E-mail             手机               

姓名            电话           职务          E-mail             手机               

付款方式：□电汇/转帐  □现金  （在所选项上打“√”）  付款总金额                               

住宿预定（协助预订，费用自理）：

住房日期从                     日入住至                 日退房，房间数量                    
你对此课程的需求：                                                                          

                                                                                            


电话：021-36338510/51877835    传真：021-36338510     Email:info@purise.com
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地址: 上海市四川北路888号海泰国际大厦20楼                        Tel: 021-36338510/51877835
http://www.purise.com                                              Fax: 021-36338510

